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Kurzbeschreibung

Die Energie-Resonanz-Positionierung von Peter Sawtschenko erméglicht IThnen eine neue Denk- und
Sichtweise auf Ihr Business. Sie wird Ihnen die Antwort auf die Frage liefern, warum wir ein neues
Business-Denken brauchen und warum das alte Denken so manches Unternehmen in die Krise oder den Ruin
gefuhrt hat. Mit den Bausteinen der Energie-Resonanz-Positionierung kénnen Sie jederzeit lhre
Geschéftsidee, Ihre Angebote und Ihre Positionierung auf den Prifstand stellen. Mdglicherweise werden Sie
erstaunt sein, wie einfach und schnell Sie die Ursachen der mangelnden Anziehungskraft erkennen. Sie
werden lernen, wie Sie sich von Ihren Wettbewerbern abheben, sich der Vergleichbarkeit entziehen und an
welchen Stellschrauben Sie dazu drehen miissen. Die Energie-Resonanz-Positionierung hilft Ihnen, die
Komplexitét Ihres Marktes auf die wesentlichen Erfolgsfaktoren zu reduzieren. Sie werden in diesem Buch
viele Beispiele von Unternehmen finden, die durch eine neue Sichtweise auf ihren Markt und ihre Zielgruppe
erstaunliche Erfolge erzielten. Dieses Buch ist kein theoretisches Lehrwerk. Esist ein Praxisbuch, in dem Sie
klar und verstandlich lernen, wie Sie Ihre Angebote an den Bedarf Ihres Marktes bzw. Ihrer Zielgruppe
ausrichten. Positionierung hat weltweit in unzahligen Unternehmen das alte Strategie-, Marketing- und
Werbedenken verandert. Sie gilt heute unter Experten als die Schllisselkompetenz des 21. Jahrhunderts. Die
Energie-Resonanz-Positionierung erklért |hnen, wie Sie bei der Suche nach einer Nische oder Alleinstellung
vorgehen muissen. Esist das erste ganzheitliche System und beeinflusst alle strategischen Entscheidungen
wie Geschéftsidee, Grindung, Entwicklung und Ausrichtung der Angebote, Zielgruppenauswahl,
Kommunikation, Wachstum oder Marktdurchdringung. Besonders in einer Krise gehdrt die Energie-
Resonanz-Positionierung zu den schnellsten und effektivsten Strategien, um neue Energiequellen im Markt
zu finden und das Uberleben zu sichern. Peter Sawtschenko ist einer der filhrenden Experten bei der
Entwicklung von praxiserprobten Positionierungsstrategien. Nach tber zwanzig Jahren Praxisarbeit
entwickelte er in den vergangenen funf Jahren die Energie-Resonanz-Pasitionierung. Sie ermoglicht, dass
jeder Unternehmer, Freiberufler, Berater, Trainer und Coach ein Pasitionierungsexperte werden kann. Die
Energie-Resonanz-Positionierung erkléart erstmalig, wie Unternehmen effizient und marktorientiert zum
Leuchtturm in ihrem Marktsegment aufsteigen konnen. Uber den Autor und weitere Mitwirkende

Peter Sawtschenko gilt al's der fllhrende Praxisexperte fir Positionierung und Marktnischenstrategien. Er
berét Unternehmen die eine nachhaltige Stérkung und Verbesserung der eigenen Marktposition anstreben.
Bevor sich Peter Sawtschenko 1991 mit seinem Institut fir Positionierungs- und Marktnischen-Strategien
selbststandig machte, arbeitete er in internationalen Dialogmarketing-Agenturen (Ogilvy & Mather Direkt,
TBWA, Wunderman) fir Kunden wie: Shell, Hewlett Packard, American Express, Colgate, Rank Xerox,
Avis, British Airways, Schneekoppe, KKB-Bank, Eismann oder Colonia. Der Berater, Redner und Referent
beschéftigt sich seit Beginn seiner Selbststéndigkeit mit der Analyse von Erfolgsfaktoren und der
Weiterentwicklung von Positionierungs- und Innovationsstrategien. Fir seine Arbeit wurde Peter
Sawtschenko bereits mehrfach ausgezeichnet. So ist er Gewinner des Deutschen Strategiepreises 2007. In
den Jahren 2009 und 2010 erhielt er den Conga Award als einer der »10 besten Referenten und Trainer« in
Deutschland. Peter Sawtschenko ist Bestseller-Autor und Keynote-Speaker.
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